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Ist Kupfer das Silber des kleinen Mannes?

14.01.2013 | Redaktion

Redaktion: Spatestens seit der Prasentation auf der Internationalen Edelmetall- und Rohstoffmesse im

November 2012 in Munchen kennt der Markt Kupferbarren. Die Messebesténde waren sehr schnell
vergriffen, haben Sie zu knapp kalkuliert?

David Reymann: Alles was damals frisch aus der

Produktion verfiigbar war, haben wir auch mitgefiihrt. Von der tatséachlichen Nachfrage waren wir allerdings
vollkommen Uberrascht. Als einziger Anbieter von Kupferbarren haben wir in kurzer Zeit knapp eine Tonne
verkauft. Unsere Barren von 500 bis 5.000 Gramm sind im Vergleich zu industriellen Handelseinheiten, die in
der Regel gut einen Zentner wiegen, in der Tat handlich.

Redaktion: Wie hat sich die Nachfrage im Alltagsgeschaft weiter entwickelt? Ist das Interesse wieder
abgeflacht? Kupfer ist noch nicht so Recht im Fokus der Anleger angekommen, méchte man zumindest
meinen wenn man vergeblich in Blichern wie "50 Sachwerte, die Sie gut schlafen lassen" danach sucht.

David Reymann: Die Serie vom kleinen tUber den mittleren bis zum grof3en Barren der Edition Schloss
Guldengossa verkauft sich weiterhin erfreulich rege. Bereits unmittelbar auf der Messe, auf welcher das von
Ihnen erwéhnte Buch ja erst erschienen ist, sind zudem Handlerkollegen mit Anfragen auf uns zugekommen,
so dass Kupferbarren inzwischen auch im GrofZhandel eingefihrt sind und neben uns einige weitere
Héandlerkollegen den Markt bedienen.

Wir kénnen uns durchaus gut vorstellen, dass Kupfer in zukiinftigen Veréffentlichungen eine Rolle spielen
wird, im genannten Buch vielleicht schon in der zweiten Ausgabe.

Redaktion: Wie verhalt es sich mit dem "Good Delivery" Standard in Bezug auf Kupfer?

David Reymann: Dieses fiir den Bankhandel mitunter wichtige Préadikat eines "Good Delivery" Herstellers
(Liste unter: www.lbma.org.uk Anm. d. Red.) bezieht sich auf Gold- und Silberbarren und hier streng
genommen auch nur auf die grof3en Gewichtseinheiten von 400 oder 1.000 Unzen. Bei Kupfer erlauben wir
uns einen eigenen Standard von 999 Feinkupfer in metrischen Gewichtseinheiten und der etablierten Form
der Geiger-Gussbarren aus Silber.

Redaktion: Meinen Sie nicht, dass ein eigener Standard fiir Barren etwas tiberdimensioniert bei
Geschaftstatigkeit im Rahmen von Liebhaberei ist?

David Reymann: Der Geschéaftsansatz ist ernsthaft und nachhaltig ausgerichtet. Wenngleich derzeit erst
einige Tonnen gehandelt wurden, so ist durchaus die Mdglichkeit gegeben, dass Kupferbarren die Niesche
als "Give-Away" in der Sie heute noch bisweilen zu finden sind, verlassen. In Jedem Fall ist es da gut, wenn
ein verlasslicher Standard fur Kleinmengen gefunden ist. Wir Deutschen neigen zur Standardisierung, macht
sie Produkte und Dienstleistungen doch schon vergleichbar - denken Sie nur an die vielféltigen
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DIN-Regelungen. Im industriellen Kupfermarkt ginge heute ohne verbindliche Standards tGiberhaupt nichts.

Redaktion: Preislich liegt Kupfer deutlich unter Silber. Auch ist Kupfer kein Edelmetall. Wer kauft Kupfer,
was ist die Motivation, was sind Motive?

David Reymann: Kupfer ist in den Augen vieler ein Halbedelmetall. Wir gehen davon aus, dass Silber
langfristig hoher als Kupfer bewertet sein wird. Zugleich sind es ganz klar die Silberinvestoren, welche sich
aktuell in Beratungsgesprachen fur Kupfer interessieren und dies auch kaufen.

Die Beweggruinde fir einen Kauf sind haufig Neugierde und oft Geschenkiiberlegungen. Das Motiv ist, die
noch nicht vom Sachwertkurs Giberzeugten Verwandten oder Freunde mit einem "freundlichen Hinweis" auf
Realwerte aufmerksam zu machen. Hier kann ein gunstiger Kilobarren gewichtigen Eindruck machen.

Redaktion: Gunstig? Viel ginstiger als bei Kupfer ist die Kalkulation von Gold oder Silber!

David Reymann: Bedingt. Fertigen Sie einen Kilobarren aus Gold, so wird dies weit h6here absolute Kosten
als bei Silber oder Kupfer haben. Im Handel und damit fiir den privaten Kaufer interessant steht der
Kilo-Goldbarren mit einem Aufschlag zum Spotkurs von ca. 300 Euro, was einem Aufgeld von 0,75%
entspricht. Bei Silber ist der Aufpreis inklusive unvermeidbarer Steuer bei ca. 190 Euro oder 23% pro
Kilostiick. Bei Kupfer setzt sich diese Tendenz des sinkenden absoluten und zugleich steigenden
prozentualen Aufgeldes fort. Hier haben wir einen Aufschlag zum Spotkurs von absolut nur noch etwa 12
Euro, prozentual zugleich naturlich mehr. Die Steuer ist wie bei Silber im Verkaufspreis an Privat
wohlgemerkt inklusive.

Redaktion: Und wie verhélt es sich mit der Riickgabemdglichkeit?

David Reymann: Hier muss unterschieden werden zwischen Widerrufs- und Riickgaberecht bei
Fernabsatzvertragen auf der einen sowie der generellen Handelbarkeit auf der anderen Seite. Das Gesetz
formuliert es in §8312d BGB so, dass die Lieferung von Waren, deren Preis auf dem Finanzmarkt
Schwankungen unterliegt, auf die der Unternehmer keinen Einfluss hat und die innerhalb der Widerrufsfrist
auftreten kénnen, vom Rickgaberecht ausgeschlossen sind. Mit anderen Worten: Der Kauf im Onlineshop
kann nicht storniert werden.

Zugleich ist es natlrlich so, dass Kupferbarren an unterschiedlichsten Stellen zurlickgegeben, sprich
gehandelt werden kdnnen. Hier gibt sich auch ein gewaltiger Vorteil im Vergleich zu bspw. seltenen Erden.
Diese haben einen sehr speziellen Handler und Verwerterkreis. Als Anbieter solcher Eimer mit Seltenen
Erden ist man schnell aufgeschmissen oder befindet sich in der Hand nur weniger potenzieller Kaufer. Mit
Kupfer verfiigt man jedoch Uber ein in der Bevdlkerung bestens bekannten Rohstoff. Den wird man Uberall
los, auch wir stellen natirlich Ankaufkurse.

Redaktion: Als Halbedelmetall reagiert Kupfer in schwacher Weise auf Umwelteinflisse. Spielt das bei
Barren eine Rolle, wenn ja welche?

David Reymann: Grine Kupferdacher sind ja bekannt. Bei Tests in der Fertigung konnten wir eine derart
massive Grunspanbildung bislang nicht feststellen. Barren aus Kupfer werden vorsichtshalber genau wie
Gold- und Silberbarren eingeschweil3t und wir raten zur klassisch trockenen, kithlen und dunklen Lagerung.
Zudem experimentieren wir mit einem speziellen Versiegelungsverfahren fur die Oberflachenresistenz, mehr
kann ich an dieser Stelle noch nicht verraten.

Redaktion: Wie sieht bei Kupfer in der von Ihnen angebotenen Barrenform die aktuelle steuerliche
Einstufung aus?

David Reymann: In Deutschland liegt die Steuer bei dem vollen Mehrwertsteuersatz von derzeit 19%. Das
ist unabhangig, ob nun ein Barren, eine Medaille oder eine Munze aus Kupfer gehandelt wird. In der
Schweiz haben wir fiir Kupfer 8% und in Osterreich die dort gewohnlichen 20%. Mégliche Gewinne sind
nach Jahresfrist, soweit ich richtig informiert bin, steuerfrei.

Redaktion: Lohnt sich bei derart hohen Nebenkosten ein Investment in physisches Kupfer Giberhaupt?

08.12.2025 Seite 2/4



GoldSeiten.de - Gold & Silber, Minzen und Barren sowie Minengesellschaften

David Reymann: Im Jahr 1998 mit damals noch 16% MwSt. habe ich persdnlich mein erstes Kilo Silber
erworben. Die gesamte Bankmannschaft hat mir damals etschieden von einem solchen physischen Einstieg
abgeraten. Der Vergleich von Silber mit Kupfer mag etwas weit her geholt wirken, jedoch habe ich auf der
Edelmetallmesse - in Anlehnung an den Begriff "Silber ist das Gold des kleinen Mannes" - von "Kupfer als
Silber des kleinen Mannes" gehort. Wo der Kupferkurs in 14 Jahren - also in noch einmal 14 Jahren - stehen
wird, dass wissen wir alle nicht. Heute ist fir den Kaufer interessant, dass er ein aktuell méglichst optimales
Angebot findet. Hier liefert ein Vergleich verschiedener Anbieter Gewissheit. Wir freuen uns auf diesen
Vergleich, denn unsere Kalkulation ist genau wie das Produkt ordentlich.

Redaktion: Im Rahmen der Markteinfihrung von Kupferbarren werden Sie sich mit der Konkurrenzsituation
beschéaftigt haben, wie sehen Sie Ihr Angebot im Vergleich anderer?

David Reymann: Eine gewisse Innovationsrastlosigkeit ist dem Hause Geiger eigen. In der Vergangenheit
konnte mit Eigenentwicklungen wie der "Security Line" bei Barren, der Schutzgasverpackung "HQC-System"
fur die Silber-Anlagemiinze Arche Noah oder auch mit individuellen Kundenfertigungen kréftig gepunktet
werden. Bei Kupfer war schlicht die Idee, ein neues Metall zu testen, der Vater des Gedankens.

Stellt man den direkten Vergleich des eigenen Sortiments mit anderen Angeboten an, so fallt auf, dass
Geiger mit gegossenen Kupferbarren so gut wie alleine auf dem Markt ist. Ein Direktvergleich ist also kaum
moglich. Das meiste Konkurrenz-Kupfer in Barrenform kommt heute aus Nordamerika. Aufféllig sind dort die
gestanzten oder auch gefrasten Barrenformen. Klassisch gegossene Formen wie unsere sind jedoch rar und
was fur unsere Kunden besonders erfreulich ist, dass sich unsere Kupferbarren im Vergleich preislich
attraktiv geben.

Redaktion: Gibt es nicht wirtschaftlich interessantere Angebote fiir den Privatmann, als der Direktimport aus
Ubersee? Beispielsweise Regenrinnen oder Kupferrohre aus dem Baumarkt?

David Reymann: Derzeit sehe ich da, abgesehen von gelegentlich vielleicht dem ein oder anderen
Auktionsangebot, kein nennenswertes Volumen. Interessant kann allenfalls unsere aktuelle Wahrung Euro
werden. Hier hat ein Freund neulich in einer Publikation errechnet, dass 274 Stiick der 10-Cent-Euromiinzen
(89% Kupferanteil) bendétigt werden, um 1 Kilo Kupfer zu erhalten. Der Preis dieses Kilos ist dann zwar bei
stolzen 27,40 Euro oder fast 500% Aufschlag zugleich hat man die Absicherung tGiber den Nominalwert der
Munzen. In einem Inflationsszenario werden die 10 Cent Miinzen zuerst aus den Kassen verschwinden.
Ubrigens genauso hat die Miinzverschlechterung zuletzt 2011 die 10 Euro Silbermiinzen zunéchst von
925er Sterlingsilber auf 625er Silber verschlechtert und dann komplett vom Silber "befreit".

Redaktion: Und die Rohre im Baumarkt?
David Reymann: Hier ist ein direkter mdglicher Nutzwert ohne gesonderte Umformung gegeben. Die

Formkosten sind jedoch deutlich héher als in den Barren und missen mitbezahlt werden. Der Barren liegt
hier preislich im Vorteil.

Redaktion: Herr Reymann, kurzlich sind Sie von Minchner Handelshaus pro aurum nach Leipzig zu Geiger
Edelmetalle gewechselt, hat diese Veranderung ihren Ursprung im Wunsch, zukinftig mit Kupfer zu
handeln?

David Reymann: Mit Kupfer hat die Veranderung zufallig nichts zu tun. Da bin ich dann doch weiterhin eher
der Silberfreund, der das Gold des kleinen Mannes schétzt und ehrt.

Redaktion: Vielen Dank fur dieses Interview.

© Redaktion GoldSeiten.de
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